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Akquise, Analytik, Belastbarkeit, Business Development, Disziplin, Durchsetzungsvermögen, Empathie, Engagement, Field Sales,

Freundlichkeit, Fachkompetenz, Führung, Geschäftskontakte; Handel, Innovationsaufgeschlossenheit, Inside Sales, Key Account

Management Kommunikationsfähigkeit, Kundenbetreuung, Kundenbindung, Kundenorientierung, Leadgenerierung, Leidenschaft, Loyalität,

Management, Marketing, Motivation, Organisationstalent, Problemlösungskompetenz, Präsentationsstärke, Projektmanagement,

Reisebereitschaft, Selbstständigkeit, Sozialkompetenz, Strategiewissen, Support, Teamfähigkeit, Technikaffinität, Unternehmerdenken,

Unterstützung, Verantwortungsbewusstsein, Verhandlungsgeschick, Verkaufstalent, Vertragsabschlussstärke. Vertrieb,

Vertriebsmanagement, Zielstrebigkeit, Zuverlässigkeit.

Ich helfe 

Ich bringe

………

„Ich helfe medizin-pflegerischen Fachkräften Zeit und Kosten einzusparen plus ein

besseres Outcome in der Versorgung bestimmter Patientengruppen zu erreichen

über innovative Produkte zu optimalen ökonomischen Bedingungen.“

„Ich bringe Unternehmen weiter mit innovativen Business Development.“



Persönliche Daten

Name

Ricky Flach

Geburtsdatum

10.07.1970

Momentane Tätigkeit

Business Development

Staatsangehörigkeit

Deutsch

Wohnort

D 06792 Sandersdorf-Brehna

Konfession

evangelisch

Familienstand

verheiratet, 1 Sohn (Jg. 2008)

mail@rickyflach.de +49 34954 299963

www.rickyflach.de +49 172 899 37 61

Geburtsort

Lübeck



Werdegang

1994
bis 2004

2004
bis 2005

2006
bis 2009

2010
bis heute

2013
bis 2021

2016
bis 2019

2019
bis 2024

Vertrieb Fachbereich Spine

Stryker GmbH & Co. KG
www.stryker.com

Gebietsleiter Neurochirurgie

neuro-competence
www.neuro-competence.de

Vertriebsbeauftragter
Vertriebsbereichsleiter
Business Unit Manager
Marketingleiter

Schiller Medizintechnik GmbH
www.schiller.ch

Verkaufsleiter

Abena GmbH
www.abena.com

Consultant Business 
Development Medical

Wachendorff-Chemie GmbH
seit 05/2020

NW-Chemie GmbH
www.rheosol.com

Consultant Business 
Development Medical
Key Account Manager

TEMCA GmbH & Co.KG
www.temca.eu

Consultant Business 
Development Medical

EURANEG GmbH
www.euraneg.com

Business Development Manager

ELISCHA Medical GmbH
www.elischa.eu

Azubi, Wehrpflichtiger, kfm. Angestellter
Sanitäts-Bedarf GmbH (heute Medical Eins GmbH)
www.medical1.sh

1987
bis 1993



Besondere Erfolge
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1.0. PRE-Phase* z.Mod.Oralversorgung (Reinigung, Keimreduktion, Wundpflege) 

1.1. Produktentwicklung und -absicherung unter Eigenmarke

1.2. Vertragsabschluss OEM nach Vorgaben in Eigenaufmachung

1.3. Akquisition/Gewinnung „Leuchtturmkunden“ klinisch/außerklinisch 

2.0. EXIT-Phase Distribution Vertragsabschlüsse Priv. Vertrieb Intensivmed.

3.0. EXIT-Phase Übertragung Vertragsabschluss Marken-/Domainrechte

* PRE-Phase eigenfinanziert

EXIT Vertragsabschluss Unternehmensverkauf

vorbereitet über 7 J. Business Development Medical

EXIT Vertragsabschluss Unternehmensverkauf

vorbereitet über 3 J. Business Development Medical

Vertriebsbeauftragter Klinikbereich d.J.

Vertriebsbeauftragter alle Bereiche d.J.

Vertriebsbereichsleiter d.J.

Geschäftsstelle d.J.

u.a.



Mobilität PKW-Führerschein; eigenes KFZ

Ausbildung, Kenntnisse & Fähigkeiten
Abschlüsse 1987 Mittlere Reife an der Realschule Nortorf

1990 Kaufmann im Groß- und Außenhandel IHK zu Kiel

1991 Fernmeldetechniker Deutsche Marine an Bord M 1090 Pegnitz

Sprachen Deutsch: Muttersprache; Englisch: Gut

1995/2002 Medizinprodukteberater mit Inkrafttreten der MedGV in der Folge MPG; 

2004 Grundwissen Anatomie des menschlichen Körpers; 2004 Bedingungen / Regeln und 

Verhalten im Operationssaal; 2005 Midas Rex Labor Workshop; 2006 Business Englisch; 

2006 Profi-Anwendungsmöglichkeiten MS Office Outlook; 2007 Überzeugende Mitarbeiter-

führung, Management- und Führungstraining; 2008 Hygienebeauftragter in Einrichtungen 

der stat. und amb. Pflege, 2008 Profi-Anwendungsmöglichkeiten Navision ERP-System 

Qualifikationen

Informationstechnologien Betriebssysteme MS-DOS, Microsoft Windows und Mac OS; ERP Navision, WWS Lexware, CRM-

System; MS-Office Word / Excel / Powerpoint / Outlook; Web Content Management WordPress

und Sitely 5; Branchensoftware Medizintechnik, Cloud-Systeme OneDrive, Dropbox u.a.

Sport & Kultur Sport aktiv (Laufen, AH-Fußball), Sport passiv (Fuß-/Handball); Rockmusik & Kunstausstellungen



Auszeichnungen, Ehrenämter & Veröffentlichungen
Auszeichnungen 2009 Wittener Gründerpreis Zahnmedizin

2011 Gründerpreis Kategorie Wissenschaft Sachsen-Anhalt

2012 Benchmark Award.Med NRW 2011

Ehrenämter 2019-heute Stadt Sandersdorf-Brehna

Stimmberechtigtes Mitglied im Gremium Ortschaftsrat Ramsin

2024-heute Stadt Sandersdorf-Brehna

Sachkundiger Bürger im Gremium Steuerung Industriegebiet Brehna II

2018-2022 SG Union Sandersdorf e.V.

Vorstand / Leitung Abteilung Fußbal

Veröffentlichungen 2014 Impact of the cosmetic mouthwash “rheodol-Spülung plus” on the oral cavity

flora, tested in a monocentric, controlled, randomized, blind, cross-over

comparative study; J. Göhring , G. Müller, R. Biffar, A. Kramer p.b. R. Flach 

2022 Infektionsprophylaxe in der Oralversorgung SYNERGISTISCHE EFFEKTE ZWEIER 

ANTISEPTIKA IN EINER BIOKOMPATIBLEN SPÜLLÖSUNG 

p.b. B. Friedrichs & R. Flach 

2024 RheoDol® Oral Hygiene Liquid plus Abschlussbericht zur Studie

Anwendungsbeobachtung Prof. Axel Kramer, Jana Göhring

UNIVERSITÄTSMEDIZIN GREIFSWALD p.b. R. Flach 
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